
  



 

 

Түсіндірме жазба 

Пояснительная записка 

Описание дисциплины/модуля  Изучение данной дисциплины дает возможность получить навыки и знания основ предпринимательской 

деятельности 

Формируемая компетенция Применение базовых знаний по предмету «Основы предпринимательской деятельности» 

Постреквизиты Для изучения данной дисциплины обучающимся необходим набор знаний и навыков по математике, информатике и  

основам рыночной экономике 

Пререквизиты Выработка умений применения в практической деятельности полученных знаний и норм предпринимательской 

деятельности к решению конкретных задач в сфере предпринимательских отношений.  

Необходимые средства 

обучения, оборудование 

Информационные-коммуникационные средства, учебная литература и пособие 

Контактная информация преподавателя (ей): 

Бурова А.В.  Тел: 8 777 416 24 68  

е-mail:nastua.burova.21.05.1983@mail.ru  
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Семестр бойынша сағаттарды бөлу 

Распределение часов по семестрам 

 

Пән/модульдің коды және атауы 

Дисциплина/ код и наименование модуля 

Модульдегі барлық 

сағат саны 

Всего часов в модуле 

Соның ішінде 

В том числе 

1 курс 2 курс 3 курс 4 курс 

1 

семестр 

2 

семестр 

3 

семестр 

4 

семестр 

5 

семестр 

6 

семестр 

7 

семестр 
8 семестр 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Основы предпринимательской 

деятельности 

36 - - - - 12 24 - - 

-Барлығы/ Всего: 36        
 

Пән/модуль бойынша оқытуға берілетін жалпы 

сағат саны/  

Итого на обучение по дисциплине/модулю 

    
     

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Оқу жұмыс бағдарламасының мазмұны 

Содержание рабочей учебной программы 

№ 

 

Тараулар/ оқыту 

нәтижелері 

Разделы/результаты 

обучения 

Тақырыптар/ бағалау өлшемдері 

Темы / критерии оценки 

Сағат 

саны/ 

Всего 

часов 

Оның ішінде 

Из них 

Сабақ түрі/ 

Тип занятия 

Бағалау тапсырмалары 

Оценочные задания 
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 Раздел. Основы предпринимательской деятельности  36      

 
РО. Владеть научными 

и законодательными 

основами организации 

и ведения 

предпринимательской 

деятельности в РК. 

Тема 1. Психология бизнес 

мышления. 
 2   Комбинированный Ситуационные задания  

Заполнение таблицы 

 
Тема 2. Тренды рынка, региона. 

Тренды отрасли. 
 2   Комбинированный Игра «Матрица идей» 

Изучение идей для бизнеса 

 
Тема 3. Бизнес – модель. Канва 

бизнес – модели. 
 2   Комбинированный Построение канвы бизнес-модели 

 
 Тема 4. Бизнес – план. Основы 

маркетинга. 
 2   Комбинированный Составление бизнес-плана. 

Разработка модель маркетинга«4Р» 

 
 Тема 5. Исследования в маркетинге. 

Целевая аудитория. 
 2   Комбинированный Разработка резюме проекта 

Определение целевой аудитории. 

 
 Тема 6. MVP. Интервью. 

 2   Комбинированный создание проекта MVP 

Разработка интервью. 

 
 Тема 7. Офлайн каналы. Онлайн 

каналы. 
 2   Комбинированный Создание рекламы 

 
 Тема 8. SMM. Воронка продаж. Как 

привлечь и удержать клиента 
 2   Комбинированный Ситуационные задания  

 

 Тема 9. Как увеличить продажи с 

текущих пользователей. Техника 

продаж. 

 2   
Комбинированный Ситуационные задания  

Подготовка сообще6ния  

 
 Тема 10. Переговоры. Каналы 

прибыли. 
 2   Комбинированный Разработка стратегии переговоров. 



 

 Тема 11. Необходимые ресурсы для 

деятельности стартапа. Особенности 

отраслевых ресурсов. 

 2   
Комбинированный Ситуационные задания  

 

 Тема 12. HR – управление 

персоналом. Определение 

приоритетных дел. 

 2   
Комбинированный Деловая игра  

Подготовка презентации 

 
 Тема 13. Выстраивание партнёрских 

отношений. Атусорс. Налоги. 
 2   Комбинированный Составление схемы  

 

 Тема 14. Правовые отношения. 

Регистрация юридического лица. 

Электронные услуги.  

 2   
Комбинированный Заполнение таблицы 

Подготовка сообщения  

 

 Тема 15. Подсчёт расходов. 

Кассовые разрывы. Финансовая 

модель – 1  

 2   
Комбинированный Составление таблицы 

Проведение  расчёты  

 
 Тема 16. Финансовая модель – 2. 

Способы привлечения инвестиций.  
 2   Комбинированный Решение задачи  

Проведение расчётов. 

 

 Тема 17. Методы эффективной 

презентации. Навыки публичных 

выступлений. 

 2   
Комбинированный Составление и защита презентации . 

 
 Тема 18. Расширение бизнеса. 

Ответственность предпринимателя. 
 2   Комбинированный Защита бизнес-проекта.  

 Итого часов  36 36     

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


